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PERFIL

Esta formacién busca formar artistas con los siguientes rasgos:

- Capacidad conocer la organizacion del espacio politico y econdmico a nivel mundial y las variables que inciden
en el comportamiento de los mercados asi como los flujos financieros internacionales

- Capacidad conocer la normativa de instituciones vinculadas a las relaciones econdmicas entre los estados y
entre particulares, asi como los esquemas de integracion

- Capacidad de ubicar la posicién de nuestro pais en el contexto general, identificar los posibles mercados
receptores o proveedores de productos o servicios y evaluar las posibilidades de expansién y diversificacién

- Capacidad de determinar la funcidn de riesgo comercial y econdmico financiero, como base para establecer
cursos de accidn a seguir en materia de contrataciones internacionales de bienes, de servicios, de
complementacion econdmica y de inversion, a nivel de organizacién o del pais

- Capacidad para aplicar herramientas técnicas y legales correspondientes a procesos y organismos de
cooperacion e integraciéon econdmica, a efectos de promover las relaciones de los demas estados con nuestro
pais, fundamentalmente a lo atinente al “efecto creacién del comercio”

- Habilidad para realizar estudios o investigaciones de mercado y para concretar eficazmente las operaciones
de importacién y exportacidn, aplicando las normas y procedimientos comerciales y aduaneros; determinar
las condiciones mas eficientes de contratacidon de transportes internacionales y la cobertura de los riegos
comerciales y contractuales de las mercancias objeto de la operativa de contratacion internacional y para
seleccionar a los especialistas necesarios en funcion del mejor desarrollo del proceso contractual y comercial

- Conciencia de compromiso ético y social de su practica profesional y una actitud responsable en el

cumplimiento de la misma

ALCANCES
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Analisis de mercado externo y del comercio internacional

Estudios de mercados y proyecciones de oferta y demanda en mercado internacional

Estudios y analisis de coyuntura global, sectorial y regional referidos a la especialidad

Andlisis y fijacion de precios y politicas de precios de exportacion para productos y servicios, tradicionales
o no tradicionales

Andlisis y determinacidn de costos de importacién de productos y servicios tradicionales

Evaluacién econdmica y financiera de proyectos de inversidn privada y publica para la exportacion e
importacion de productos y servicios

Elaboracién de estudios de proyectos de promocidn de exportaciones a nivel publico y privado
Planificacién, coordinacién, ejecucién y control de todas las actividades y tareas que directa o
indirectamente vinculen al sector privado exportador e importador a instituciones de caracter publico
tales como Ministerios, Administracidon Nacional de Aduanas, bancos oficiales y privados, y a estos con el
sector privado.

Asesoramiento integral al sector publico en toda la actividad del ambito nacional referida a la exportacidn
e importacidn de productos y servicios, especialmente las referidas a la implementacidon de medidas de
tipo cambiario, impositivo, crediticio, fijacion de tasas y recargos aduaneros, regimenes promocionales.
Estudios, andlisis, proyectos y asesoramiento al sector publico y privado en materia de transportes
internacionales para la exportacion e importacién de productos y servicios

Estudios, anadlisis, proyectos y asesoramiento al sector publico en materia de envases y embalajes de

productos de exportacion e importacién
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PLAN DE ESTUDIOS
Cadigo Ne de Afio/Cuatrimestre/ Asignatura Hs. Hs. Correlativ | Correlativas
Siu Orden Semanales | Anuales | as Aprobadas
Guarani cursadas
PRIMER ANO
PRIMER CUATRIMESTRE
T0001 1 Razonamiento y Resolucion de Problemas 4 64 - -
T0002 2 Introduccidn a la Lectura y Escritura
L 4 64 - -
Académica
VR478 3 Introduccidn al Comercio Internacional 6 96 - -
VR479 4 Fundamentos de la Administracion 4 64 i i
Empresaria
SEGUNDO CUATRIMESTRE
B5414 5 Historia Econdmica y Social General 4 64 2
VR480 6 Fundamentos de la Contabilidad 4 64 1
VR481 7 Fundamentos del Marketing 4 64
VR313 8 Geografia Econdmica y Medio Ambiente 4 64
VR315 9 Principios de Administracion Aduanera 4 64 3
Subtotal Primer Afo: 38 608
SEGUNDO ANO
PRIMER CUATRIMESTRE
VR307 10 Estadistica de los Negocios 4 64 1 -
VR303 11 Fundamentos de Economia | 4 64 1 -
VR503 12 Instituciones del Derecho 4 64 2 -
VR311 13 Investigacion de Mercados Internacionales 4 64 7 -
VR482 14 Logistica | 4 64 1-3 -
SEGUNDO CUATRIMESTRE
VR326 15 Intervengones Bancarias en Comercio 4 64 1-3 i
Internacional
VR322 16 Marketing Internacional 4 64 13 -
VR321 17 Valoracién y clasificacién Aduanera 4 64 9 -
VR483 18 Logistica Il 4 64 1 -
VR305 19 Inglés Nivel | 4 64 - -
Subtotal Segundo Ao 40 640
TERCER ANO
PRIMER CUATRIMESTRE
VR309 20 Fundamentos de economialll 4 64 11
VR324 21 Principios de administracidn tributaria 4 64 -
V1051 22 Administracion Financiera 4 64 10
VR508 23 Gestion de costos y precios 4 64 -
VR316 24 Inglés Nivel Il 4 64 19
SEGUNDO CUATRIMESTRE
VR484 25 Taller de Operaciones de Importacion y
L 6 96 3 3
Exportacion
VR512 26 Formulacion y Evaluacidn de proyectos 4 64 22 4
VR485 27 Economia internacional 6 96 20
VR486 28 Bloques Regionales y Globalizacién 4 64 3 8
VR328 29 22::1232 de controversias y Derecho internacional 4 64 12




1.C

RIO NEGRO
UNIVERSIDAD
NACIONAL

Subtotal Tercer Afo: 48 640

CUARTO ANO
PRIMER CUATRIMESTRE
VR487 30 Régimen Legal Aduanero | 4 64 17 21
VR488 31 Portugués 8 128 19
VR489 32 Estrategias de Internacionalizacion de 4 64 16 4
Empresas
VR490 33 Seminario de Politica Exterior Argentina 4 64 27-28
SEGUNDO CUATRIMESTRE

VR491 34 Régimen legal aduanero Il 4 64 30 9
VR492 35 Negociaciones Econdmicas Internacionales 4 64 16-29
VR493 36 Practica Profesional del Comercio Exterior 6 96 16—125(35-23— 10-16-18-23
VR494 37 Agronegocios 4 64 28
VR495 38 Taller de Trabajo Final de Grado 3 48 16—125(35-23— 16-18-23-26

Subtotal cuarto afio: 41 656
VR496 39 Optativa 4 64

TSO
CARGA HORARIA TOTAL: | 2608
CONTENIDOS MINIMOQOS

12 ANO

CUATRIMESTRALES

N2 Orden: 1/ Cédigo Guarani: TO001

RAZONAMIENTO Y RESOLUCION DE PROBLEMAS

Conjuntos numéricos: naturales, enteros, racionales, irracionales, reales y complejos. Desigualdades. Intervalos de
numeros reales. Operaciones en el conjunto de los nimeros reales: adicion, sustraccidn, multiplicacién, division,
potenciacion, radicacion y logaritmacion. Numeros decimales, porcentaje. Lenguaje algebraico. Ecuaciones e
inecuaciones lineales. Funcidn lineal. Sistemas de ecuaciones lineales. Expresiones algebraicas polinédmicas y
racionales. Cuadrado de un binomio, polinomios de 22 y 32 grado: ecuacidn caracteristica, graficos asociados,

pardametros. Raices de un polinomio. Perimetro, area de figuras. Volumen de distintos cuerpos. Escalas en mapas.

N2 Orden: 2/ Cédigo Guarani: T2

INTRODUCCION A LA LECTURA Y ESCRITURA ACADEMICA

Interpretacion y produccidn de discursos escritos académicos, centrados en la elaboracién, discusién y transmisién
de conocimientos. Desarrollo de habilidades de control en sus practicas de lectura y escritura; habilidades

metacognitivas y metadiscursivas necesarias para la resolucidon de problemas de lectura y escritura en contextos
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académicos; escritura de textos complejos. Contenidos minimos: géneros y textos. La explicaciéon. La

argumentacion. La puesta en didlogo de fuentes. El informe de lectura y la monografia

N2 Orden: 3/ Codigo Guarani: VR478

INTRODUCCION AL COMERCIO INTERNACIONAL

Comercio internacional: concepto y alcances. Sujetos de los negocios internacionales: exportador, importador,
broker, trading, freight, forwarder. Teorias del comercio internacional. Ventajas absolutas, ventajas comparativas
relativas, ventajas competitivas, modelo H-O. Economias abiertas y cerradas. Efecto de la aplicacidon de aranceles.
La cooperacién internacional: Organismos multilaterales politicos y econédmicos. Naciones Unidas y Organizaciéon
Mundial de Comercio. Etapas de la Integracién econdmica. Régimen legal argentino. La prelacién de leyes. Cédigo
aduanero y normativa aduanera. Ambito de aplicacién de las disposiciones aduaneras. Elementos aduaneros:
territorio aduanero, mercaderia, servicios. Definicion legal de importacién y exportacién. La internacionalizacion de
la empresa. Etapas del negocio internacional. La comercializacidn nacional e internacional: similitudes y diferencias.
La investigacion de mercados. Viaje de negocios, ferias, exposiciones, misiones comerciales. Introduccién a las
estrategias para el ingreso a mercados externos: Exportacidn directa. Exportacién Indirecta. Exportacidn conjunta.
Estrategia de Radicacion. Cotizaciones internacionales: incoterms 2010. Vinculacion entre incoterms y contratos de
compraventa, transporte y seguro. Documentacion en la diversas etapas de la exportacidn- importacién. Costeo
basico de Importacién y exportacion segun los diferentes términos comerciales. Documentacidn Internacional:
documentos comerciales, bancarios y de transporte. Modalidades de cobro y pago en el comercio internacional:
orden de pago, cobranza, crédito, documentario, créditos Stand By. Contrato de compraventa internacional: etapas
de contrato, obligaciones de las partes, retiro de la oferta, la contraoferta, fuerza mayor. Seguros ligados al
Comercio Internacional. E-business. Definicion de un nuevo paradigma de negocios. E-Commerce. Interfaz del

cliente. Comunicaciones del mercado y establecimiento de marcas.

N¢ Orden: 4/ Cédigo Guarani: VR479

FUNDAMENTOS DE LA ADMINISTRACION EMPRESARIA

Enfoque global de la organizaciéon. Evolucién de las ideas en la Administracion. Administracion y ciencias
administrativas. Modelos para la descripcion de las organizaciones. Los criterios de la administracion. El proceso
administrativo, recursos y dindmica organizacional. Andlisis del contexto: escenarios, competitividad, estrategia,
estructura, cultura y emprendimiento. Comportamiento, creatividad y negociacién. Transformacién Organizacional.

Calidad de servicio y calidad total

N¢ Orden: 5/ Cédigo Guarani: B5414
HISTORIA ECONOMICA Y SOCIAL GENERAL
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La realidad econdmico- social en la época de la Revolucion Industrial. Los liberalismos y sus tedricos. La insercién de
Argentina en la propuesta de la “division internacional del trabajo”. Los cambios econdmicos y sociales (1862-1916)
Los problemas socio- econdmicos producidos por la Primera Guerra Mundial y la Paz de Versalles (1914-1919). La
economia y la sociedad argentina durante los gobiernos radicales (1916-1930) Crisis y depresion de los afios
Treinta. Las politicas Keynesianas. La economia y la sociedad argentina durante los gobiernos conservadores (1930-
1943). La Segunda Guerra Mundial y el nuevo orden internacional (1939-1973). Argentina: nuevo poder politico.
Politicas distributivas, industrializacién y desarrollismo (1943-1976) El mundo y Argentina en la transicién post
industrial. Un nuevo paradigma tecnoldgico-econdmico. El neoliberalismo y la globalizacidn: sus consecuencias

internacionales

N2 Orden: 6/ Codigo Guarani: VR480

FUNDAMENTOS DE LA CONTABILIDAD

El objetivo de la contabilidad y de los sistemas de informacidon contable. Caracteristicas y requisitos de la
informacién contable. La estructura patrimonial. Los informes contables para usuario externos. Las variaciones
patrimoniales. Las cuentas: concepto. Planes y manuales de cuentas. La partida doble: fundamentos. Aspectos
formales, juridicos y tecnoldgicos. Analisis de operaciones bdsicas y especificas. Cierre del proceso contable: Ajustes
finales tipicos. Preparacién de informes contables de publicacién e informes contables de gestidn. Nociones basicas
sobre Modelos Contables. El sistema contable. Sistema de informacidn gerencial. Andlisis de estados contables.

Presupuesto y control presupuestario

N¢ Orden: 7/ Codigo Guarani: VR481

FUNDAMENTOS DEL MARKETING

Introduccidon al marketing. Oferta y demanda de bienes y servicios. El sistema de informacion de la
comercializaciéon. Variables intervinientes. Mercados, productos y consumidores. Comportamiento del consumidor.
El proceso de compra. Modelos de decisidn de compra. Segmentacidon del mercado. Posicionamiento. Organizacion
de las actividades del marketing. Decisiones sobre politicas del producto. Innovacién de productos. Decisiones
sobre la politica de distribucion. Tipos de distribucion. Introducciéon al comercio electrénico. Politicas de precios.
Decisiones sobre la comunicacién y la promocidn. E-business. Definicion de un nuevo paradigma de negocios. E-
commerce. Interfaz del cliente. Comunicaciones del mercado y establecimiento de marcas. Métrica y valuacion.
Herramientas. Tecnologia. Implantacién. Efectividad de ventas. La administracién de la cadena de ventas. La
integracion de procesos para construir relaciones. La planeacidn de recursos empresariales. La administracion de la

cadena de abastecimiento. Desarrollo del modelo e-business. Redes Sociales (Social Media)

N¢ Orden: 8/ Cédigo Guarani: VR313
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GEOGRAFIA ECONOMICA Y MEDIO AMBIENTE
Produccidn agropecuaria argentina y mercados mundiales. Economia, recursos y desarrollo sustentable. Recursos
renovables y no renovables. Comercio y desarrollo. Desarrollo industrial mundial y argentino. Sector energético.

Tercerizacion de la Economia. Economias regionales y asimetrias

N2 Orden: 9/ Codigo Guarani: VR315

PRINCIPIOS DE ADMINISTRACION ADUANERA

Ambito espacial. Importacién y exportacién. Control. Arribo de mercaderias. Destinaciones de importacion.
Destinaciones de exportacidén. Barreras para-arancelarias. Licencias, cuotas, cupos. Disposiciones comunes a la
exportacion e importacién. Nociones sobre clasificacion arancelaria, aranceles, derechos ad valorem, derechos
especificos, derechos mixtos, valor normal en aduana, valor de transaccién. Competencia desleal. Subsidios.
Subvenciones. Dumplig. Derechos anti-dumping y compensatorios. Documentacion complementaria: régimen de
garantia por documentacion faltante. Sanciones. El sistema informatico Maria (SIM): utilidad, usuarios y mdédulos.
Operativa del sistema. La selectividad del SIM. Canales. Convergencia hacia el Sistema Malvina. La violacién de los

sistemas tributarios: infracciones y delitos

2

o ANO

CUATRIMESTRALES

N2 Orden: 10/ Cddigo Guarani: VR307

ESTADISTICA DE LOS NEGOCIOS

Introduccidon a la estadistica. Recolecciéon de datos. Estadistica descriptiva. Series cronoldgicas. Correlacion vy
regresion. Numeros indices. Probabilidad basica. Distribuciones probabilisticas. La distribucion normal.
Distribuciones de muestreo. Estimacidon. Fundamento de la prueba de hipdtesis. Pruebas de dos muestras con

datos numéricos

N2 Orden: 11/ Cddigo Guarani: VR303

FUNDAMENTOS DE LA ECONOMIA |

Anidlisis de la Renta Nacional. Identidades de las Cuentas Nacionales. Demanda agregada. Mercado de Bienes y
mercado monetario. Mercado de divisas y tipo de cambio. Mercado de trabajo. Inflacion y desempleo. Introduccion

al desarrollo y a las especificidades de la economia argentina

N2 Orden: 12/ Cédigo Guarani: VR503
INSTITUCIONES DEL DERECHO
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Elementos fundamentales del derecho. Persona. Presentacidn del derecho comercial. Sociedades comerciales.

Marcas y patentes

N2 Orden: 13/ Cédigo Guarani: VR311

INVESTIGACION DE MERCADOS INTERNACIONALES

La informacién para la toma de decisiones. El proceso de investigacién- Aplicaciones. Disefio de la investigacion.
Recoleccién de datos. Investigacidn cualitativa. Investigacidon cuantitativa. Estadistica aplicada a la investigacion.

Presentacién y andlisis de los resultados. Investigacion de mercados internacionales

N2 Orden: 14/ Cédigo Guarani: VR482

LOGISTICA |

Transporte maritimo de mercaderias. Seguros parte general. Transporte maritimo de mercaderias parte especial.
Seguros maritimos sobre mercaderias. Transporte aéreo de mercaderias. Transporte terrestre de mercaderias.
Transporte multimodal de mercaderias. Agentes y aspectos aduaneros del transporte. Seguros sobre transportes
aéreos y terrestres sobre mercaderias. Otros seguros utilizados en el comercio exterior. Matriz de evaluacién
unitarizacion de la carga. Mercado de los embalajes. Riesgos y dafios en los embalajes. El calculo del fletamento y

sus extracostos. La operatoria portuaria: secuencia, actores intervinientes y costos

N2 Orden: 15/ Cdédigo Guarani: VR326

INTERVENCIONES BANCARIAS EN COMERCIO INTERNACIONAL

La banca y los negocios internacionales. Los bancos y el comercio exterior. Normativa cambiaria vinculada al
comercio internacional. Orden de pago/ transferencia. Cobranza bancaria. Crédito documentario. La financiacion
en el comercio internacional. Tipos de financiamiento de negocios internacionales. Mercado cambiario argentino.
Ley Penal Cambiaria. Entidades autorizadas a operar en cambios. Operaciones. El convenio de pagos reciprocos de
ALADI. Sistema Moneda Local (SML). Ingreso de Divisa Exportacion de Bienes y Servicios. Egreso de divisas
importacion de bienes y servicios. Régimen cambiario aplicable a las prefinanciacidon de exportaciones y anticipos

recibidos del exterior

N2 Orden: 16/ Cédigo Guarani: VR322

MARKETING INTERNACIONAL

Conformacion de escenarios. Diagndstico estratégico. Técnicas para el andlisis del sector. Estrategia competitiva e
hipercompetitividad. Herramientas para el diagndstico estratégico: matrices. El marketing internacional en accion.

El conocimiento de mercados. Producto. Logistica y distribucion. Precio. Publicidad y promocién. Las misiones
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comerciales. Misiones inversas. Rondas de negocios. Ferias internacionales. Estrategias de comunicacion ATL y BTL.

La pauta publicitaria. El brief y su utilidad. Viajes de negocios. El presupuesto de la estrategia de promocién

N2 Orden: 17/ Cédigo Guarani: VR321

VALORACION Y CLASIFICACION ADUANERA

El sistema armonizado de designacién y codificacién de mercaderias. El nomenclador comun del MERCOSUR.
Normas y criterios de origen de las mercaderias. Procedimiento clasificatorio. Declaracion comprometida.
Resoluciones vigentes. Sistema informatico Maria. Valoracidn: criterios de valoracién. Sistema de valoracion de
importacion. Precios Oficiales, valores, criteriosa. Sistema de valoracion de exportacion. Valor de referencia. Las

unidades técnicas de valoracion y verificacion

N2 Orden: 18/ Cddigo Guarani: VR483

LOGISTICA Il

La logistica como sistema de la empresa. Modelos de transporte. Localizacién de las instalaciones. Gestién de
inventarios. La logistica aplicada. Definiciones, clasificaciones y funciones de los envases y embalajes.
Interpretacion de bibliografia especifica. Envases de vidrio. Envases y embalajes de plastico. Envases y embalajes

celulésicos. Introduccion a la calidad. Gestidn de la calidad total. Normas 1SO

N2 Orden: 19/ Cddigo Guarani: VR305

INGLES NIVEL I

Simple present tense. Present continous tense- simple past verb to be. Simple past tense-going to (future) Present
perfect simple tense. COmparatives and superlatives. Modals expressing obligation- Conditional Sentenses. Present

perfect vs. past simple tense- For and since, ever and never

CUATRIMESTRALES

N2 Orden: 20/ Cdédigo Guarani: VR309

FUNDAMENTOS DE ECONOMIA II

Los actos econdmicos y la conducta humana. Demanda individual y de mercado. Teoria de la firma y sus objetivos.
Funciones de produccidn, costos y de oferta. Estructura de los mercados. La formacién de los precios. La elasticidad

y sus aplicaciones. El comportamiento del consumidor. La produccién y los costos. La competencia perfecta. Los
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mercados imperfectos. Los mercados de factores y la distribucién del ingreso. El rol del Estado en la economia.

Microeconomia internacional. Fallas de mercados. Incidencia impositiva

N2 Orden: 21/ Cédigo Guarani: VR324

PRINCIPIOS DE ADMINISTRACION TRIBUTARIA

Sistema tributario. Concepto de tributo. Clasificacidon juridica de los tributos. Sistemas fiscales Nacionales e
histéricos. Estructura tributaria. Evolucion de los sistemas fiscales. Racionales e histdricos. Sistema tributario
nacional. Sistemas fiscales. Progresividad y regresividad tributaria. Impuestos de capacitacion y proporcionalidades.
La progresividad del impuesto. Presidn tributaria. Limites de la imposicidn. El sistema rentistico argentino.
Antecedentes constitucionales de la fiscalidad. Atribuciones. Principios constitucionales del Derecho Tributario. La
estructura juridica de nuestro sistema tributario. La administracion federal de ingresos publicos: estructura. La
aduana- Organizacion de procedimientos. Tributos aduaneros y tributos no aduaneros. La estructura juridica de
sistema tributario argentino. Tributos no aduaneros referidos al comercio internacional. Los tributos no aduaneros
referidos al comercio internacional. Impuesto al valor agregado (IVA): objeto, sujeto, momento imponible, y base
imponible. Formas de ingreso del impuesto. Ingresos Brutos: objeto, sujeto, momento imponible y base imponible.
Impuestos internos: objeto, sujeto, momento imponible y base imponible. Impuesto a las ganancias: objeto, sujeto,
momento imponible y base imponible. Impuesto a los débitos y créditos bancarios: Objeto, Sujeto, momento
imponible y base imponible. Coparticipacidn. Tribunales especiales. Regimenes de promocién econédmica. Régimen

penal tributario. Delitos tributarios.

N¢ Orden: 22/ Cédigo Guarani: V1051

ADMINISTRACION FINANCIERA

Estudios de las estructuras financieras de la empresa. Principales instrumentos para la administracion financiera de
los negocios. Origen y aplicacién de fondos. Fuentes de financiamiento. Mercados de capitales. Administracién del
capital de trabajo. Costos de las fuentes de financiamiento. Acciones y obligaciones negociables para grandes

empresas y pymes. Determinacién de la estructura financiera dptima

Ne Orden: 23/ Cédigo Guarani: VR508

GESTION DE COSTOS Y PRECIOS

Costos. Materias primas y materiales. Integracion de los elementos de costos. Otros sistemas de costos. Punto de
equilibrio o econdmico. Punto de cierre o financiero. El precio. Costos de calidad: la gestién de calidad. Costos de
importacion. Costos de exportacion. Administracién estratégica de costos. Analisis integrado de costos en

empresas. Estrategias de costing y pricing
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Ne Orden: 24/ Cédigo Guarani: VR316

INGLES NIVELII

Past simple, past continious and pas perfecct. Passive voice. Relative clauses. Indirect statements, questions and
order. Conditional sentences. Company structures- recruitment. Franchising- international business. Styles.
Banking. The stock market. Import export. Company perfomance. Setting up a business- corporate alliances and

acquisitions. Marketing product and corporate advertising- the business media

N2 Orden: 25/ Cédigo Guarani: VR484

TALLER DE OPERACIONES DE IMPORTACION Y EXPORTACION

Operatoria aduanera. Regimenes de importacion. Regimenes de exportacion. Regimenes comunies a la importacion
y exportacion. Vinculacién aduanera y bancaria. Tributos aduaneros referidos al comercio internacional. Derechos
de importacién. Clasificacidon. Objeto, sujeto, momento imponible y base imponible. Tasas relativas al comercio
internacional. Clasificacion. Objeto, sujeto, momento imponible y base imponible. Otros tributos aplicables a la
importacion. Derechos compensatorios, dumping y tasa de salvaguardia. Derechos de exportacion. Clasificacion,
objeto, sujeto, momento imponible y base imponible. Proceso operativo aduanero de importacion: definicion,
etapas, alcances. Proceso operativo aduanero de exportacién: definicidn, etapas, alcances. Costo de importacion:
introduccidon-concepto e importancia. Secuencia. Operativa de importacién. Puntos de partida y culminacién de un
costo de importacién. Metodologia del costo de importacidon: Determinacidén de la base imponible. Determinacion
de los gastos ldgicos de importacion. Impacto financiero. Determinacién de las posibles deducciones al costo. El
costo total de una importacién. Los conceptos de costo y presupuesto de una importacién. Costos y precios de
exportacion. Politica de precios de exportacion. Orientacién de la politica de precios de exportacidén. Factores
controlables en la fijacion de los precios de exportacion. Factores incontrolables en la fijacién de los precios de
exportacion metodologias de costeo. Fijacién del costo-precio de exportacién: Secuencia operativa de una
exportacion. Presupuesto financiero de una exportacion. Metodologia de calculo. Promocién de exportaciones.
Introduccidn: beneficios que brindan las exportaciones. Tipos de incentivos. Incentivos directos: reembolso y
reintegro. Devolucién de tributos. Reintegro impositivo. Draw-back. Reembolso adicional por exportaciones por
puerto patagénico. Reembolso adicional por exportaciones de plantas llave en mano. Incentivos indirectos. En
materia de impuesto al Valor agregado (IVA) Incentivos especiales: destinacién suspensiva de importacion.
Contratos de exportacion llave en mano. Embarques escalonados. Envio de muestras. Destinacidon suspensiva de
exportacion. Envié de partes y piezas en cumplimiento de garantia. Las normas como herramienta de trabajo.
Interpretacion de las normas del Cédigo Aduanero. Integracién del Cdédigo Aduanero en el plexo normativo
argentino. Relaciones con la Constitucién Nacional, el Cédigo Civil y el Cédigo de Comercio. Relaciones con los
Tratados Internacionales de Comercio. EI dmbito normativo del Comercio Exterior. Organismos nacionales e

internacionales relacionados a la actividad del comercio exterior. Operaciones aduaneras de importacién/
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importacion. Procedimiento de Medidas Compensatorias y Antidumping. Estimulos a la exportacion. Ejercicio

profesional en el area aduanera.

N2 Orden: 26/ Cddigo Guarani: VR512

FORMULACION Y EVALUACION DE PROYECTOS

Planificacién, programas y proyectos de desarrollo. Estrategias de desarrollo y planificacién. Proyectos derivados de
la planificacién. Etapas y contenidos de un proyecto: etapas anteriores a la elaboracién de un proyecto. Contenidos
de un proyecto. Evaluacidn de recursos disponibles. Estudio de mercado. Estudio técnico. Estudio de la
administracién y organizacién del proyecto. Andlisis econdmico. Estudio financiero. Evaluacién del proyecto.
Andlisis de coherencia. Evaluacion privada de un proyecto. Evaluacién social de un proyecto. Presupuesto,

diferentes tipos de presupuestos. Necesidad, elaboracién de presupuesto

N2 Orden: 27/ Cddigo Guarani: VR485

ECONOMIA INTERNACIONAL

Equilibrio en el comercio internacional. Modelo IS-LM. Relaciones entre oferta y demanda. Teorias del comercio
internacional. Restricciones al comercio: tarifas y cuotas. Distorsiones en los mercados de bienes y de factores.
Enfoque de elasticidades de la balanza de pagos. Integracion econdmica. Mercado de divisas. Los Bancos y el
Mercado de divisas. El Tipo de cambio. Tipo de cambio de equilibrio. Factores que influyen sobre el Tipo de cambio.
Tipos de sistemas cambiarios. Los mercados de euro monedas. Organizacidn del Mercado de Cambios. Riesgos de
operaciones con divisas. Especulacion. Tasas de interés internacionales. Arbitraje de divisas. Operaciones al
contado. Operaciones a Término. Operaciones de pase. Arbitraje de intereses cubiertos. Posicion general de

cambios

N2 Orden: 28/ Cédigo Guarani: VR486

BLOQUES REGIONALES Y GLOBALIZACION

Teoria de las Relaciones Econdmico-Politicas internacionales. Elementos claves en la formacién de escenarios. Los
conceptos de la globalizacion y de la regionalizacién. Las formas de insercidn en el comercio internacional.
Principales esquemas de integracion: Organismos Multilaterales, Bloques econdmicos- Politico: América Latina,

Asia y Africa. MERCOSUR/ UE/ ALCA/ PACTO ANDINO/ TPP/ UNASUR. El rol de los BRIC'S en el siglo XXI

N2 Orden: 29/ Cdédigo Guarani: VR328
SOLUCION DE CONTROVERSIAS Y DERECHO INTERNACIONAL APLICADO
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Derecho internacional y derecho nacional. Derecho internacional publico. Solucién de controversias. Solucion de

controversias / MERCOSUR

42 ANO

CUATRIMESTRALES

N2 Orden: 30/ Cddigo Guarani: VR487

REGIMEN LEGAL ADUANERO |

Las normas como herramienta de trabajo. Interpretacién de las Normas del Cédigo Aduanero. Integracién del
Cddigo Aduanero en el plexo normativo argentino. Relaciones con la Constitucién Nacional, el Cédigo Civil y el
Cddigo de Comercio. Relaciones con los Tratados Internacionales de comercio. El &mbito normativo del comercio
exterior. Organismos Nacionales e Internacionales relacionados a la actividad del Comercio Exterior. Operaciones
aduaneras de importacién. Operaciones Aduaneras de Exportacion. Procedimiento de Medidas compensatorias y

Antidumping. Estimulos a la exportacién. Ejercicio Profesional en el Area Aduanera

N2 Orden: 31/ Cdédigo Guarani: VR488

PORTUGUES

Primeros contactos, nombres, nacionalidades, direccién, profesién, nimeros cardinales. Verbos Reg 12 Conj.
Pronombres personales, posesivos, preposiciones, + articulos definidos: contracciones. Verbos ser y estar.
Actividades de diversion; horarios; encuentros con otras personas; presentaciones. Verbos ir, poder, ter; futuro
inmediato; pronombres demostrativos. En el restaurant; En el bar; invitaciones; alimentacion; la mesa. Verbos Reg
22 Conj. Verbo gostar de. Presente continuo. Reservacion en el hotel, problemas y reclamaciones; orientaciéon en la
ciudad. Verbos Reg 32 Conj. Verbos fazer, preferir, ficar. Imperativo. Comparacion. Condicionales. Verbos: pretérito
prefeito Simples e composto. Comparativos y Superlativos. Actividades del dia a dia, actividades pasadas; verbos:
pretérito perfeito- verbos irregulares: ser, ir, estar, ter, fazer, querer, poder. Verb. Preterito Imperfeito: ruinas,
descripcién de dos acciones en el pasado, comparaciones pretérito perfeito y pretérito imperfeito. Vebos ver, vir.-
género y numero de las palabras. Pronombres personales-empleo. Planes de pago. Monedas: relacion entre el real
y el peso argentino. Comunicaciones por teléfono, cartas, fax, mail. Presente del subjuntivo: verbos regulares e
irregulares. Mais-que-perfeito del subjuntivo. Futuro del subjuntivo. Infinitivo pessoal.

Programas de fomento a la exportacion y la competitividad.

N2 Orden: 32/ Cédigo Guarani: VR489
ESTRATEGIAS DE INTERNACIONALIZACION DE EMPRESAS
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Ventajas comparativas. Ventajas competitivas. Valor. Competitividad empresarial. Oferta y demanda internacional
de Bienes y servicios. La busqueda de competitividad empresarial y su sustento en el tiempo. Seleccién de
mercados internacionales. Negociaciones internacionales. Inversiéon extranjera directa (IED) movimiento de
capitales. Financiamiento de inversiones productivas y no productivas. Aplicacién de estrategias de
internacionalizacidon: exportacidn directa, exportacion indirecta, exportacidon conjunta. Estrategias de radicacion. El
plan de negocios internacional. La funcidn del marketing internacional. Alianzas estratégicas. La asociatividad.

Estrategias de promociéon de exportaciones

N2 Orden: 33/ Cddigo Guarani: VR490

SEMINARIO DE POLITICA EXTERIOR ARGENTINA

El modelo de “relaciones especiales” con gran Bretafia y los paises de Europa Occidental: sus inicios (1810 -1862)
emergencia (1862-1880) y consolidacion (1880-1914). La conflictiva relacién con Estados Unidos: distintas
perspectivas globales. Las relaciones con paises vecinos: el peso del debate fronteras o mercados. El periodo de
transicion o interparadigmatico (1914-1947/1947) Crisis y retorno del modelo de “relaciones especiales” con Gran
Bretafia y los paises de Europa Occidental (1914-1948) La configuracion del “triangulo” Argentina-Gran Bretaia-
Estados Unidos. La neutralidad Argentina en la Primera y en la Segunda Guerra Mundiales. Los vinculos con
Alemania. La politica exterior durante los dos gobiernos de Perdn (1946-1955): los afios del fin de la “relacion

Ill

especial” con Gran Bretafia y los paises de Europa Occidental y del inicio del modelo globalista (1947/1948) Los
debates académicos acerca de la “tercera Posicidon” peronista y sus efectos en las relaciones de la Argentina con
Estados Unidos. La busqueda de ejes compensadores: las relaciones econémicas con Europa Occidental y con la
Unidn Soviética. La politica latinoamericana: los intentos de uniéon econdémica y de liderazgo politico regional. El
modelo globalista durante el periodo 1955-1973: de la Revolucién Libertadora a la Revolucion Argentina. El
impacto de los cambios internacionales y de la inestabilidad politica interna en la politica exterior argentina. Los
debates acerca de las estrategias de desarrollo y de la politica interna y exterior: liberales contra nacionalistas. El
pragmatismo comercial con la unién Soviética. El modelo globalista de politica exterior durante el periodo de
gobiernos peronistas 1973-1976. Los distintos perfiles de politica exterior durante los afios del proceso de
reorganizacién nacional 1976-1983. Los sistemas de creencias y su impacto en la politica exterior: el alineamiento
heterodoxo con Estados Unidos y Occidente. La adopcién de decisiones. El impacto de la crisis de Malvinas en la
politica interna y exterior. El modelo globalista de politica exterior durante el gobierno de Alfonsin (1983-1989) Los
sistemas de creencias y su peso en la politica exterior: las posibilidades y los limites del idealismo. El “giro idealista”
a partir de 1984. El debate académico acerca del cardcter confrontacionista de la politica exterior de la gestidn
Alfonsin. Las dos administraciones de Carlos Menem (1989-1999): el transito del modelo globalista al modelo de
“relaciones especiales” con Estados Unidos y los paises desarrollados de Occidente (1989-1991) El lugar de las
relaciones con Brasil y con los paises de América latina en dicho modelo. Los cambios y continuidades respecto de

la politica exterior de Alfonsin. La continuacidon del modelo de “relaciones especiales” con Estados Unidos y los
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paises desarrollados de Occidente durante la gestiéon de Fernando de la Rua (1999-2001) El colapso politico y
econdémico de la Argentina y la transicidn: las gestiones de Eduardo Duhalde (2002-2003), Néstor Kirchner (2003-
2007) y Cristina Fernandez de Kirchner ( 2007 en adelante): El modelo de relaciones especiales con Venezuela:

cambios y continuidades.

N2 Orden: 34/ Cédigo Guarani: VR491

REGIMEN LEGAL ADUANERO I

Derecho penal aduanero. Delitos aduaneros. Infracciones aduaneras en general y en particular. Introduccion a la
teoria general del delito. Tipicidad, autoria y pena. Derecho penal y derecho penal aduanero. llicitos aduaneros.
Aplicacién supletoria del Codigo Penal. Delitos e infracciones. Concepto y diferencias. Contrabando. El contrabando
como fenémeno histérico. Delito de contrabando: tipicidad y figuras. Distincién con la infraccién de contrabando
menor. Contrabando agravado. Actos culposos que posibilitan el contrabando. Tentativa. Encubrimiento. Penas.
Responsabilidad. Extincién de acciones y penas. Jurisprudencia. Infracciones Aduaneras en General. Concepto.
Disposiciones generales. Responsabilidad. Concursos. Penas. Reincidencia. Extincion de acciones y penas.
Contrabando menor. Declaraciones inexactas y otras diferencias injustificadas. Mercaderia a bordo sin declarar.
Transgresiones a las obligaciones impuestas como condicidn de un beneficio. Transgresiones a los regimenes de
destinacion suspensiva. Transgresiones a los regimenes de equipaje, pacotilla y franquicias diplomaticas.
Transgresién a los regimenes de envios postales. Tendencia injustificada de mercaderia de origen extranjero con
fines comerciales o industriales. Otras transgresiones. Procedimiento aduanero. Procedimientos especiales.
Procedimiento administrativo. Concepto y principios. Legislacién. El contencioso. Procedimiento aduanero.
Disposiciones comunes a todos los procedimientos ante el servicio aduanero. Jurisdiccion y competencia.
Disposiciones especiales. Incidentes. Nulidades de procedimiento. Procedimientos especiales: procedimiento de
impugnacién. Procedimiento para las infracciones. Procedimiento para los delitos. Procedimiento de ejecucion.
Recursos del Cddigo Aduanero: recurso de revocatoria. Recurso de apelacién y demanda contenciosa.
Procedimiento ante el Tribunal Fiscal de la Nacidn. Procedimiento relativo a la demanda contenciosa.

Procedimiento ante la Cdmara Federal. Efectos de los pronunciamientos definitivos.

N2 Orden: 35/ Cédigo Guarani: VR492

NEGOCIACIONES ECONOMICAS INTERNACIONALES

Marco Conceptual de la Negociacion: caracteristicas basicas. Objetivos de la negociacion. ¢Qué es un negociador?
Cualidades de un buen negociador. Los intermediarios en la negociacidon. Variantes de la negociacién. Estilo
distributivo. Estilo integrativo. El dilema del negociador. Etapas de la planificacién: introduccidn, etapa previa, la
apertura, desarrollo, culminacién. La comunicacién: barreras para una comunicacion afectiva. La comunicacién o

lenguaje verbal. Lenguaje no verbal. Culturas y Subculturas. Negociaciones econdmicas y comerciales
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internacionales: tipos de negociaciones. Negociaciones multilaterales. Negociaciones regionales. Negociaciones
bilaterales. Agendas y temas que se negocian. Negociacion de un contrato de compraventa internacional. Variantes
segln los tipos de productos. Negociacidon de contratos con intermediarios comerciales (representacidn, agencia y
distribucidn) Negociaciones entre trading companies y proveedores. Negociaciones para constitucion de joint
ventures. Negociaciones para conformacion de consorcios y grupos exportadores. Negociaciones de operaciones de
franchising. Negociaciones de acuerdos de transferencia de tecnologia. Negociacién de acuerdos de intercambio

compensado.

N2 Orden: 36/ Cddigo Guarani: VR493

PRACTICA PROFESIONAL DEL COMECIO EXTERIOR

Determinacion del mercado internacional. Compra-venta internacional. Disefio del negocio internacional. La
implementacion del negocio. Transporte y logistica internacional. Seguros vinculados a la actividad internacional.
Otros documentos necesarios en la operatoria internacional. Actividades bancarias y financieras. Simulacién de

negocio internacional.

N¢ Orden: 37/ Codigo Guarani: VR494

AGRONEGOCIOS

Administracion de Empresas Agropecuarias-Contratos  Agroindustriales-Negocios de  Especialidades
Agroalimentarias- Normas de Calidad- Cadenas Globales de Valor en el Sector Agrario- Promocidn de exportaciones

agroindustriales

N2 Orden: 38/ Codigo Guarani: VR495

TALLER DE TRABAIJO FINAL DE GRADO

Conocimiento cientifico. Proceso de investigacion y el proyecto de investigacidn. El marco tedirico, su proceso de
construccion. La variable. Las técnicas principales del método cualitativo. Las técnicas principales del método
cuantitativo. Organizacidn, clasificacidon, tratamiento y analisis de los datos. La presentacion de los resultados de la

investigacion

N2 Orden: 39/ Cddigo Guarani: VR496

OPTATIVA

Los estudiantes podran cursar las materias optativas una vez aprobado el segundo afio de la carrera aprobado. Se
prevé proponer las materias optativas en base a las necesidades detectadas por el Director de Carrera; las

demandas de los estudiantes y la comunidad; las posibilidades de la Sede y de la UNRN




